
Eşti IMM sau Liber Profesionist?

Cum sã foloseşti (şi) reţelele de 

socializare pentru creşterea vȃnzãrilor

Neoclasic în business
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„Uneori, oamenii nu vor

sã audã adevãrul

deoarece nu vor sã le fie

distruse iluziile”

Friedrich Nietzsche
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1.Cui nu îi este fricã de …online?  

Ştiai cã…..?

De ce acum si nu “lasã cã vãd

eu mȃine…” 

2. Oare s-a reinventat roata? 

Marketing clasic vs Marketing 

online

Ce-i de fãcut?

3. Mã potrivesc cu cerinţele specifice

Sales 2.0 ?

Frustrãrile Cumpãrãtorului

Frustrãrile omului de vȃnzãri

Care sunt abilitãţile cerute azi?

Care sunt cei mai buni vȃnzãtori

pe online?

4. Paşii de Cumpãrare ai clientului

5. Paşii de Vȃnzare în mediul online

Studiu de caz
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